
Reforzamiento asociativo en el sector de la cerámica 
tradicional y artística argelina
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Espiral del desarrollo

Fase de 
desarrollo

Un enfoque de trabajo: el Desarrollo Local
El Desarrollo entendido como un proceso acumulativo 

que exige trabajar de forma simultánea en en varias líneas de acción 

El Desarrollo: un proceso tridimensional

 Diversificar las economías locales
 Desarrollar interacciones local/global
 Profundizar las sinergias internas
 Fomentar las transferencias tecnológicas
 Adaptar los marcos administrativos y financieros
 Intensificar las redes y la cooperación 

Confrontación 
local/global

Mecanismos de 
aprendizaje

Negociación entre 
agentes y/o instituciones

Referencias 
comunes

Cambio en las 
reglas del juego
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Nueva 
percepción del 

territorio

Formalización
de la idea

De la idea
al proyectoRealización

Consolidación
y viabilidad



ANIMACIÓN
Conciencia de grupo
Identificación de dificultades y necesidades
Creación de redes internas y externas
Puesta en valor de personas y saberes 

ESTRUCTURACIÓN
Asociacionismo: Creación de AYADI
Estrategia consensuada
Realización de acciones concretas 
Redes de cooperación e intercambio

CONSOLIDACIÓN
Crecimiento de AYADI: cuantitativo y cualitativo
Aumento capacidades individuales y colectivas
Reconocimiento de logros 
AYADI agente importante en el sector
Resultados tangibles: innovación, competitividad,...

Cotejo con otras realidades
ESPAÑA - ARGELIA

Técnicos, Asociativos, 
patrimoniales

Dinámica
AYADI - Instituciones

Asociación de 
CERAMISTAS Y ALFAREROS

Empoderamiento
AYADI nuevo actor del sector

Dimensión Territorial

Dimensión Temporal

Dimensión Social

Local                      Global
Taller - Aldea Argelia - Mediterráneo

Argel
Biskra

Jijel

Mostaganem

Tamanrasset

Adrar

Tipasa

Tlemcen

Oran

Avilés

Muel

Zaragoza

Sargadelos
Talavera

Valladolid

Mascará

Primer Proyecto 
de Cooperación

Primeros contactos
Visitas a España

Asociacionismo
Comercialización

Formacion

Identificación necesidades
objetivos, estrategiaResultados y logros

Nuevas capacidades
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